Technik:
Passen Sie sich lokal an!

Afrikas Marktpotenzial ist erheblich, keine Frage. Und viele
Bedurfnisse sind technisch I8sbar. Es reicht jedoch nicht, die
lokalen Bedingungen zu kennen. Wer sich diesen Markt er-
schlieBen will, braucht vor allem eines: Anpassungsfahigkeit.

Viele Unternehmen haben das Potenzial Afrikas bereits erkannt. Nicht
nur fir Technologieunternehmen liegt der Bedarf auf der Hand: In
vielen Bereichen herrscht ein Mangel, fiir den die moderne Technik
langst entwickelt ist. Trotzdem fehlen die richtigen Losungen.

Ein Beispiel: Allein die Stromversorgung bietet einen enormen Markt
und erfordert, lieber heute als morgen zu handeln. Etwa 80% der
afrikanischen Bevdlkerung hat keinen Zugang zu elektrischem Strom.
Das Potenzial fur erneuerbare Energien ist unbestritten: Sie sind
nahezu Uberall einsetzbar, auch in entlegenen Regionen und dinn
besiedelten Gebieten.

Trotzdem gibt es nicht mehr als ein paar wenige Leuchtturmprojekte.
Diese demonstrieren die technische Leistungsfahigkeit der Industrie-
staaten und sind haufig hoch bezuschusst. Beides ist eher hinderlich,
um weitere Projekte im Markt zu platzieren: Die Technik ist teuer,
und auf Zuschusse kann ein Unternehmen kein nachhaltiges Geschéft
bauen.

Eine Problematik, die fast alle Technologie intensiven Branchen ken-
nen.

Adaptieren Sie lhre Technik an lokale Verhaltnisse
Der Schlussel liegt hdufig in der Vereinfachung: Weniger ist mehr.
Fragen Sie sich:

- Welche technischen Komponenten sind fur die Losung des loka-
len Problems wirklich erforderlich? Beschranken Sie die Technik
auf diesen Zweck.

- Welche Komponenten kann ich durch Personal ersetzen? Oft
machen technisch geldste Kontrollfunktionen die Produkte teu-
er. Diese durch Personal zu ersetzen, senkt nicht nur die
Kosten, sondern schafft auch Arbeitsplatze vor Ort.

- Wie kann ich mein Produkt verkleinern? Viele Losungen gehen
weit Uber den Bedarf in Entwicklungslandern hinaus. Sparen Sie
ruhig an diesen Zusatzfunktionen, nicht aber an der Funktiona-
litat oder der Qualitat!

- Wie kann ich mein Produkt erweitern? Auch in Afrika gilt das
Prinzip ,,Der Appetit kommt beim Essen®. Gestalten Sie lhr Pro-
dukt so, dass es schrittweise ausgebaut werden kann. So
sichern Sie sich nicht nur einen leichten Markteintritt, sondern
auch Thr Wachstumspotenzial.

Linktipp: Afrika Business Blog ,,Nicht klotzen - kleckern!*
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http://www.femity.net/mein-business/blog/beitrag/afrika-business-blog-3/nicht-klotzen-kleckern-341/

